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FICHA FILTRO DE CRÉDITO 
 
A Ficha de crédito tem a finalidade de obter dados necessários para integrar novos clientes 
em base aos serviços prestados pela Recuperare C&C, bem como para complementar e 
atualizar os dados dos antigos clientes.  
 

 Para preencher a ficha baixe o documento em PDF em seu computador.  
 
Responsável pela análise de crédito: Responsável pela venda: 

Data: _____/_________/_______. 
Cargo: Hora: 
Número do pedido: Canhoto assinado: ___________ 

Número da Nota Fiscal: Data da assinatura: _____/_________/_______. 

DADOS DA VENDA/NEGÓCIO 
Valor negociado:   
Condições de pagamento:   

   À vista   
   Cheque divido em ________ vezes   

Primeira em _____/______/______.   
   Faturado em ________ vezes   

Primeira em _____/______/______. 
   

DADOS COMPRADOR 
 Nome:   Cargo: 
 Telefone fixo:   Telefone (whatsapp): 
 Endereço: comercial:   
 Endereço de entrega do produto:   
 E-mail:  

   

DOCUMENTOS COMPROBATÓRIOS 
   RG: ________________   
   CPF: ____________________   
   Comprovante atual de endereço (Anexar imagem do comprovante): 
   Última alteração contratual (anexar imagem):   Data: ______/______/_____ 

REFERÊNCIA COMERCIAL 
 Referência 1:   
 Nome:   Cargo: 
 Telefone:   E-mail: 
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 Referência 2:   
 Nome:   Cargo: 
 Telefone:   E-mail: 
 Referência 3: 

  Nome:  Cargo: 
 Telefone:   E-mail: 

REFERÊNCIA BANCÁRIA 
 BANCO 1:   

Agência:                     Conta:                              Tipo de conta:                    Cliente desde: _____/____/____ 
 BANCO 2:   

Agência:                    Conta:                                Tipo de conta:                    Cliente desde: _____/____/____ 

ANALISANDO O CRÉDITO 

Consulta Serasa (anexar consulta):                   Data da consulta: _____/_____/_____ 

ANÁLISE PROPENSÃO DE PAGAMENTO 
   Venda Liberada   
   Venda Negada   
   Analisar em outras esferas    

CONSULTA BANCO DE DADOS DA EMPRESA 
   Cliente Regular   
   Cliente DEFAULT   
   Cliente novo, sem dados para análise    

CONCLUINDO A VENDA 

Em caso de vendas com NF arquivar canhoto assinado aqui: 
  

 


